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“Queremos retribuir
al accionista cada año”

Miquel Àngel Bonachera y Sergi Audivert, consejeros delegados deAB-Biotics
Labiotecnológica,que cotiza en elMercadoAlternativoBursátil desde2010,ultimaunaampliación
de capital de ochomillones y excluyede la bolsa a unade sus compañías para remunerar a sus socios.

La empresa, creada
por dos
emprendedores,
ultima adquisiciones
para entrar en
Estados Unidos y
reforzar su presencia
en Brasil.

Miquel Àngel Bonachera y Sergi Audivert fundaron
AB-Bioticshacesieteañosenel senode laUniversi-
dad Autónoma de Barcelona. Iniciaron la actividad
con el desarrollo de complementos alimenticios, y

han idodiversificando la carteradenegocios connuevasáreas
vinculadas al desarrollo de fármacos (AB-Therapeutics) y aná-
lisis genéticos (AB-Genotyping). En 2008, la empresa cerró su
primera rondade financiación,por unmillóndeeuros,a través
de laquedio entradaenel capital a LuisSánchezLafuente,ex-
consejerodelegadodeLaboratoriosGelos ypresidentedeAB-
Biotics desde entonces. El año pasado, la compañía cerró su
primera adquisición al hacerse con la firma madrileña Quan-
tumExperimental.

Un proyecto universitario

CristinaFontgivell
Sergi Audivert y Miquel Àn-
gel Bonachera fundaron AB-
Biotics en2004para ahondar
enundescubrimientoqueha-
bían realizado como estu-
diantes de doctorado en la
Universidad Autónoma de
Barcelona. Hoy, la compañía
aspiraaconvertirseenunade
las primeras biotecnológicas
españolas con presencia di-
recta en Estados Unidos, el
mayormercadofarmacéutico
mundial.
Paraconseguirlo, laempre-

sa ultima una ampliación de
capital de ocho millones de
euros suscrita por varios fa-
mily office e inversores parti-
culares. “La imagen que se
tienedelaeconomíaespañola
en el extranjero y la prima de
riesgo no contribuyen a que

proyectos emprendedores
como el nuestro encuentren
fondosconfacilidad,perosiel
proyecto es sólido, sigue ha-
biendo financiación”, comen-
ta Miquel Àngel Bonachera,
consejero delegado de AB-
Biotics.
La ampliación de capital se

dirige a inversores españoles
pero los fundadores de la
compañía se han comprome-
tido a aportar entre 800.000
euros y un millón de euros.
“Estamos comprometidos
conel proyecto y creoquees-
to es lo que valoran los inver-
sores”, comenta Audivert,
que también es consejero de-
legadodelabiotecnológica.
En paralelo, la compañía

acaba de pactar la escisión de
su negocio de I+D farmacéu-
tica, denominada AB Thera-
peutics, yque tieneunacarte-
ra de productos en desarrollo
entre los que se encuentra un
fármaco para combatir el
cáncer de pulmón y de pán-
creas.

Canje
SegúnBonachera, a través de
esta operación los accionistas
de AB-Therapeutics lograrán
unarentabilidaddel7%sobre

“Hemos logrado
mantener las
acciones por encima
del precio de salida
alMAB”

“El problema de las
empresas españolas
es que, en general,
están poco
capitalizadas”

sus acciones si deciden ven-
derlas. También podrán can-
jearcadatítulodeestaempre-
sa por 13 acciones deAB-Bio-
tics. “Desdequecotizamosen
bolsa hemos comprendido
que, además del desarrollo
farmacéutico, tenemos que
buscar fórmulas para retri-
buir al accionista”, reconoce
Audivert.
“Nuestros tres pilares aho-

ra son la rentabilidad, la liqui-
dez y las plusvalías”, asegura
Bonachera.Laempresafactu-
ró3,6millonesdeeuroselaño
pasado, con un beneficio de
17.658 euros. Este año, se ha
visto obligada a provisionar

422.285 euros por un contra-
to conNueva Rumasa, lo que
podría lastrar sus resultados
de2011.
Según Audivert, la escisión

del negocio de I+D responde
a la voluntad de reducir el
riesgodelaempresacotizada,
AB-Biotics, y de la voluntad
de financiar esta línea de ne-
gocio con capital riesgo, “que
prefiere invertir en empresas
no cotizadas”, aclara Bona-
chera.

Acciones
AB-Biotics se convirtió, en ju-
liode2010, en la segundabio-
tecnológica que cotiza en el
Mercado AlternativoBursátil
(MAB). Tiene una capitaliza-
ciónbursátilde 15millonesde
euros y sus acciones están va-
loradas en 2,84 euros, ligera-
menteporencimadelimporte
con el que salieron a bolsa.
“Somos una de las pocas em-
presas del MAB que han lo-
grado mantener sus acciones
por encima del precio de sali-
da”,aseguraBonachera,quien
considera que elMAB es una
buenaopciónpara “darcredi-
bilidad y transparencia a pro-
yectosdeemprendedores”.
Una de las prioridades de

AB-Biotics para el 2012 es la
internacionalización.Lacom-
pañía prepara el desembarco
enEEUUconun testdeanáli-
sis genético que comercializa
con lamarcaNeurofarmagen.
Las aspiraciones de la biotec-
nológica son ambiciosas, ya
que sus planes pasan por em-
pezar a cotizar en el índice
Nasdaq a finales de 2013 y lo-
graunmínimodemasacrítica
en el país norteamericano.
“Creemos que la entrada en
Estados Unidos es esencial
para que el sector biotecnoló-
gico español consiga más ca-
sos de éxito”, afirma Bona-
chera.
Según el consejero delega-

do de AB-Biotics, “el proble-
made lasempresasespañolas
es que, en general, estánpoco
capitalizadasymuyendeuda-
das”. El directivo considera
que elGobiernodebería ofre-
cer mayores incentivos y de-
ducciones fiscales para que
“la inversión en el sector bio-
tecnológico sea más agresi-
va”. La otra gran asignatura
delasbiotech, segúnAudivert,
es el tamaño. Aunque, por
ahora, hay pocas compañías
dispuestas a crecer mediante
fusionesenEspaña.

Sergi Audivert y Miquel Àngel Bonachera, cofundadores y consejeros delegados deAB-Biotics, en Barcelona. / Elena Ramón
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