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AB-Biotics exportará
su I+D ‘made in Spain’
MiquelÀngelBonacheraySergiAudivert,cofundadoresde la firmabiotecnológica,
prevénqueel85%desusventasprocedadelexterioren2016.

DÓNDENACIERON:BonacherayAudivertprovienen
deGirona,Cataluña.Llegaronalmundoel27deabril
de1979yel7deabril de1977,respectivamente.

¿PORQUÉBIOTECNOLOGÍA?: “Porqueesuna
de lasáreasquehemosencontradopara
hacer frentea lasenfermedadesypoder
ayudaraaquellas familiasquetienen
aunserqueridoenunmalestado
desalud”,explicaBonachera.

¿EMPRENDEDOROSANADOR?:
”Emprendedoresporquehemoscreado
esteproyectoapartirdecero.Nohemos
tenidounpadrequenosheredesu
empresaounexcesoderecursos,sólo
nuestroesfuerzo”, indicaAudivert.

ELMEJORMOMENTO
PROFESIONAL: Losdoscofundadores
estánsegurosqueaúnestápor llegar.

L “Medircadaacción
porqueésta tendráunefecto,parabieno
paramal,en laempresayensusaccionistas”.
L “Considerar
susopinionesen la tomadedecisiones”.
L “Sedebemanteneruna
buenarelaciónconellos,dondeprevalezca
laclaridady laconfianzamutua”.
L “Todos losmiembros
delequipodebenestarenfocadosenunnorte”.
L “Si trabajasenun
proyectoquetehace feliz, loharásde lamejor
maneraydedicándole todotuesfuerzo”.

Enclavepersonal

Sus trucospara triunfar

JoséA.Puglisi.Madrid
AB-Biotics, empresa de bio-
tecnologíacatalanaquecotiza
en el Mercado Alternativo
Bursátil (MAB), nació en
2004delainiciativadedosjó-
venesde25años.Carentesde
fondos, Miquel Àngel Bona-
chera y Sergi Audivert solici-
taron un préstamo a sus pa-
dresdeunos25.000eurosca-
da uno, cantidad con la que
empezaronsusueño.
Duranteestosprimerospa-

sos, Bonachera y Audivert
contaron con el apoyo de la
Universidad de Barcelona,
institución que les facilitó la
tecnologíaparaeltratamiento
demicroorganismos.Unahe-
rramienta en la queestos em-
prendedores se aprovecha-
ron para diferenciarse en el
sector yobtener susprimeros
clientes. Sin embargo, la ma-
giadurópoco.
Después de un año de fun-

dación, la empresa no había
logrado penetrar en un mer-
cadomuy exclusivo, perdien-
do la inversióntotaldeunmi-
llón de euros. “En ese mo-
mento, nos dimos cuenta de
que se trataba de algo similar
a la selección natural de Dar-
win. Sólo los que se adaptan
sobreviven”, apunta Bona-
chera.
La evolución era necesaria

para AB-Biotics y las caren-
cias económicas acortaban el
tiempo para su reestructura-
ción. “Nos centramos en la
combinación de nuestros es-
tudios y de los aprendizajes
obtenidos de los errores. Así
fue como decidimos gestio-
nar proyectos de innovación,

Miguel Ángel Bonachera y Sergi Audivert, cofundadores de la empresa biotecnológicaAB Biotics.

Bonachera. Un paso que el
grupo repetirá en 2011 para
costearsudesembarcoensie-
te mercados internacionales:
EstadosUnidos,ReinoUnido,
Alemania, Francia, Turquía,
México y Brasil. Aunque se
desconocelacantidadqueco-
locará en elMAB, la empresa
esperaqueseasuficientepara
afrontar suplandeexpansión
2011-2016. Sin embargo, estas
noson lasúnicasexpectativas
que tiene la firma biotecnoló-
gicaparaesteperiodo.
AB-Biotics prevé que deja-

rán de cotizar en el MAB en
2016 para entrar en elmerca-
do continuo, impulsada por
sus ventas internacionales
que, según sus cálculos, re-
presentarán entonces el 85%
deltotal.

entrando al mercado con un
servicio de I+D”, recuerda
Audivert.

Elsalto
Una vez que se realizaron los
ajustesnecesarios,AB-Biotics
buscó una refinanciación que
lespermitieravolveralruedo.
Lasoluciónlaencontraronen
un business angels, Luis Sán-
chez-Lafuente, ex consejero
delegadodeLaboratoriosGe-
los, quien en 2008 les aportó

Llegaremos
a siete nuevos países
a través de acuerdos
comerciales y de
adquisiciones”

“ La entrada al
mercado continuo
es unmedio de
financiación, no un
objetivo de la firma”

“ Elmercado
alternativo bursátil
era un paso natural
para obtener nuevos
fondos”

“

un millón de euros a cambio
del20%delaempresa.
Durante los próximos dos

años, la firma catalana creció
a pasos acelerados y, en 2010,
entró a cotizar en el MAB,
donde captó 15 millones de
euros. Los fondos fueron in-
vertidos en el área de I+D, en
la producción de nuevos pro-
ductos y en la adquisición de
Quantum Experimental, em-
presa especializada al desa-
rrollo de servicios especiali-
zadosdelsector farmacéutico
ysanitario.
“ElMABera unpasonatu-

ral para obtener nuevos fon-
dos.Deestamanera,pudimos
mantener el control de la em-
presa, así como aumentar
nuestra imagenen losmerca-
dos internacionales”, precisa
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