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E PEQUENOS GIGANTES/AB-BIOTICS

Delaruina
ala Bolsaen un
tiempo récord
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La catalana AB-Biotics, que desarrolla ingredientes
funcionales, biofarmacos y test genéticos, es ejemplo de un
éxito incipiente de las nuevas empresas de biotecnologia

base de golpes y mucha

ambicion es como una

pequeiia spin-off de la

Universidad Auténoma de

Barcelona ha conseguido

el éxito de ser una de las
tres biotecnolégicas que cotizan en el
Mercado Alternativo Bursatil (MAB) para
empresas en expansion. Y todo en un
tiempo récord.

Sergi Audivert y Miquel Angel Bona-
chera fundaron AB-Biotics (nombre
proveniente de las iniciales Audivert-
Bonachera) en 2004. Bonachera, bio-
quimico, habia viajado a EE UU para am-
pliar sus estudios y volvié con un plan
de negocio para una compaifia de test
genéticos. Audivert, que habia estudia-
do Ciencia y Tecnologia de los Alimen-
tos, se aburria en su trabajo en Novar-
tis y pensaba en crear una empresa en
cultivos microbianos para la industria ali-
mentaria. “Decidimos fusionar nuestros
planes. Fue la primera operacién cor-
porativa’, bromea Audivert.

Pero los inicios fueron muy duros. La
creacion de ingredientes funcionales
(aquellos complementos dietéticos que
aportan alguna propiedad a través de
algtn alimento) no marchaba. “Pedimos
un préstamo de 45.000 euros cada uno
avalados por nuestros padres. Al cabo de
un afio nos lo habiamos fundido todo y
no teniamos ni un solo cliente”, recuer-
da Audivert. “Teniamos que darle un giro
al negocio. Habiamos entrado en una si-
tuaciéon de emergencia. Tuvimos claro
que debiamos comenzar a vender algo.
Asi que decidimos ofrecer servicios de
I1+D, en modelo de outsourcing, a otras
empresas”. Sus primeros clientes fueron
de laindustria lactea, que buscaban pro-
bidticos para sus productos.

“Habiamos perdido el dinero. No co-
brabamos. Lo mas dificil fue el arranque”,
coincide Bonachera. “Detectamos em-
presas que querian desarrollar I+D pero
no tenian un departamento propio. A di-
ferencia de las universidades, nosotros
les aportabamos criterios empresariales.
Y es que lo que le gusta al cientifico a
veces no es lo que el mercado necesita”,
explica. “Nos espabilamos que no veas.
Se junto el hambre con las ganas de
comer”, reconoce.
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LOS INGRESOS DE |a
compaiiia en 2010 fueron
de 3,6 millones de euros.
Para 2011, tras la adquisi- '
cion de Quantum, se es- i |
pera que la cifra se eleve
a 6,2 millones, y a 9,3
para 2012. Por ventas, la
unidad de servicios de
1+D es la que mas ingre-
sos aporta, alrededor de
1,9 millones segun las es-
timaciones para este afio.

CAPITAL

EL PROFESOR DE |a Uni-
versidad Auténoma de
Barcelona, Buenaven-
tura Gua-
mis,

Esas ganas de comer les llevaron a le-
vantarse rapidamente de la caida. En
2005 ya recuperaron las pérdidas y en-
traron en beneficios. Una progresion
continua que les llevo en julio de 2010
a cotizar en el MAB, con una valoracion
de 12,65 millones de euros. “Salir a Bolsa
era nuestro paso natural para poder
competir”, cuenta Bonachera.

La unidad de servicios de I+D se
acaba de ampliar con la adquisicion de

Salida de AB-Biotics a la Bolsa de Madrid.

catedratico de Tecnologia
de los Alimentos, partici-
pod en la salida de esta
spin-offy sigue contro-
lando el 6% del capital.
Los dos cofundadores
mantienen un 22% cada
uno. El presidente de la
firma es Luis Sanchez La-
fuente, quien invirtio un
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millon de euros hasta al-
canzar el 15% de las ac-
ciones, tras vender Labo-
ratorios Gelos al grupo
Ferrer. El resto de las
participaciones pertenece
a accionistas minoritarios
y casi un tercio se en-
cuentra cotizando en el
parqué.

la madrilefia Quantum por 1,5 millones
de euros, con el objetivo de doblar los
ingresos en esta area del negocio.
Pero la empresa no se quedo solo en
esta actividad, sino que aposto por la di-
versificacion. Los fundadores crearon la
unidad AB-Genotyping, que se centra en
el desarrollo de anéalisis genéticos para
saber como responden los pacientes a
tratamientos farmacolégicos. Neurofar-
magen es el primer chip que comerciali-
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LOS DOS cofun-
dadores y conseje-
ros delegados: Mi-
quel Angel Bona-
chera -izquierda-,
también director fi-
nanciero, y Sergi
Audivert, director de
operaciones.

zan, enfocado en las enfermedades men-
tales mas comunes. A finales de 2010 fir-
maron un acuerdo con Laboratorios
Rubi6 para licenciar el Neurofarmagen
TDAH (para hallar la respuesta al tra-
tamiento por déficit de atencién con hi-
peractividad). Y para finales de 2011 pre-
vén lanzar el Oncofarmagen (para dis-
tintos tumores).

Su tercera area de actividad es la fa-
bricacion de ingredientes funcionales
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EN AB-BIOTICS trabajan alrededor de 40 profesionales es-
pecializados en el area de las ciencias de la salud, con conoci-
mientos en microbiologia, genética, biologia molecular o quimica.

Una ampliacion de capital para seguir creciendo

COMO YA CONTO el pasado
junio CincoDias, AB-Bio-
tics va a buscar en el MAB
NUEVOS recursos para co-
menzar a salir a otros pai-
ses. Concretamente, segin
se supo hace ocho dias, la
biotecnolégica propondra a
sus accionistas una amplia-
cién de capital por una
cifra que doblaria su valor
actual en el parqué.

El objetivo de la compa-
fiia es reforzar su actividad
comercial y, especialmente,
financiar un plan de expan-
sion internacional que le
permitiria contar con pre-
sencia directa en Estados
Unidos, Reino Unido, Ale-

mania, Francia, Turquia,
México o Brasil. Los labo-
ratorios en Gerona seran la
base para hacer los analisis
y ofrecer los resultados de
los test en Europa, pero
por motivos de distancia y
regulatorios, los directivos
creen necesario estar pre-
sentes también fuera.

El capital captado se des-
tinaria principalmente a la
expansion comercial de
AB-Genotyping, de test far-
macogenéticos, ya sea me-
diante la adquisicion de la-
boratorios y empresas en
los paises objetivo o bien
mediante el establecimien-
to de acuerdos comerciales

y logisticos con firmas loca-
les, informa la empresa.

La sociedad ya aprobo el
pasado abril la primera
ampliacion de capital no
dineraria, de intercambio
de acciones, destinada a la
adquisicion de la firma ma-
drilefia Quantum Experi-
mental.

Sobre las dificultades
para captar capital en los
mercados en la actualidad,
los cofundadores son opti-
mistas; segiin Bonachera:
“Siempre es un mal mo-
mento, pero estamos con-
vencidos de que lo conse-
guiremos porque nuestro
proyecto va a ser valorado

como muy interesante”. “Es
un proyecto sé6lido”, remar-
ca Audivert.

Ademas de notoriedad y
cierta reputacion, la salida
a Bolsa de 2010 ha servido
“como herramienta finan-
ciera crucial”, explica Bona-
chera, porque obtener los
mismos recursos fuera del
parqué les hubiera costado
mucho mas. “Cada vez que
salimos a buscar capital,
desgasta mucho en tiempo
y recursos. La nueva am-
pliacién nos va a servir
para competir fuera con
garantias. En este mercado
0 comes o te comen”,
afiade.

LA FILIAL DE
desarrollo de far-
macos, cuyo con-
sejero delegado
es Carles Dome-
nech, tiene abier-
ta unaronda de
financiacion para
captar 2,8 millo-
nes del capital
riesgo. El objetivo
es que AB-Biotics
diluya su partici-
pacion a favor de

LA SEDE DE la firma se encuentra en Cerdaiiola del Vallés, en el
edificio Eureka de la Universidad Auténoma de Barcelona, y cuenta
con laboratorios en el Parque Cientifico de la Universidad de Gerona.

(no son farmacos), un negocio que le
puede facilitar importantes ingresos a
base de royalties por licenciar sus pa-
tentes. El primer producto que ha sa-
lido de su laboratorio es AB-Fortis, una
soluciéon microencapsulada de hierro.
En la actualidad estan en negociacion
para vender los derechos a una multi-
nacional farmacéutica, por la que es-
peran ingresar alrededor de 21 millo-
nes de euros. El segundo se llama AB-

Life, que segtn sus datos es capaz de
reducir un 14% los niveles de coleste-
rol. “En este caso queremos vender los
derechos a compafiias campeonas na-
cionales en sus respectivos paises”, ase-
gura Bonachera, lo que podria repor-
tar, calculan, entre 17 y 30 millones. Las
siguientes aplicaciones para las que tra-
bajan son la prevencién de patologias
gastrointestinales, el célico infantil, la
osteoporosis y la obesidad.

Cuentan con
una molécula
contra

el cancer

de pulmon

Aunque su apuesta mas ambiciosa ha
consistido en desarrollar sus propios
farmacos. Para ello, crearon la filial AB-
Therapeutics. Actualmente cuentan
con una molécula, en fase preclinica,
para combatir el cancer de pulmén.
Hasta que este medicamento llegue al
mercado pasaran unos cuantos afios. La
idea de la empresa es licenciar a algu-
na gran farmacéutica el desarrollo en
las fases clinicas, que requiere gran can-

nuevos socios fi-
nancieros y tec-
noldgicos.

tidad de recursos. Pero mientras, siguen
investigando en otros medicamentos.
Asi que necesitaran 2,8 millones de eu-
ros en 2011 y cinco millones en 2012
para continuar con la actividad de la fi-
lial. M4s dinero con el fin de no frenar
la ambicion de crecer.

Bonachera lo reconoce: “Necesitare-
mos acudir a fondos de capital riesgo.
Aunque el mercado esta seco, creemos
que nuestro proyecto interesara”.



